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ie FORUMFINANZ AG als mit-
D telstindisches Finanzdienstleis-

tungsunternchmen mit erstklas-
sigen Verbindungen zu fithrenden Unter-
nehmen des Banken-, Versicherungs-, Bau-
spar- und Investmentmarktes, ist eben ein
solches Schnellboot. Vor allem die Unab-
hingigkeit einer familiengefithrten Ver-
mogensberatungsgesellschaft kommt den
Kunden und Vertriebspartnern zugute. Als
nicht borsennotiertes, konzernunabhingi-
ges Unternehmen kann die FORUM-
FINANZ AG ihre strategischen Entschei-
dungen ohne externen Analysten- oder
Markteinfluss eigenstindig treffen. Gerade
in einem Umfeld sich stindig dndernder
Marktbedingungen benétigen Vertriebs-
partner mehr denn je einen verlisslichen

Partner, der fiir Kontinuitit steht und sich
zugleich den Herausforderungen der heu-
tigen Finanzwelt stellt.

Der Kopf hinter dem Erfolg: Fast 40
Jahre hat der Diplom-Ingenieur und Offi-
zier der Luftwaffe Helmut Maier in unter-
schiedlichen Vertriebsgesellschaften wie
Bonnfinanz AG oder OVB die Vermé-
gensberatung in Deutschland als Vor-
standsvorsitzender bedeutend mitgestaltet
und vielfiltige Verinderungen begleitet
und mitbestimmt. Die Idee der ganzheitli-
chen ,, Vermégensberatung mit System”, die
der Vorreiter der heutigen Vermégensbe-
ratung ist, wurde bereits in den 70er Jah-
ren mafigeblich auch von Helmut Maier
propagiert und erfolgreich umgesetzt.
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Anfang der 90er Jahre war er Mitbegriin-
der des Deutschen Unternehmensverband
Finanzdienstleitung, einem Zusammen-
schluss aller groflen Vertriebsgesellschaf-
ten. Als dessen Vorsitzender verfolgte er
das Ziel, bereits im vorparlamentarischen
Raum fiir die Finanzdienstleistung wichti-
ge Gesetzesvorlagen auch auf europiischer
Ebene zu begleiten. Im Jahr 2000 griinde-
te er schlieSlich sein eigenes Vertriebsun-
ternehmen, die FORUMFINANZ Ver-
mogensberatungs- und Vermittlungs-AG
mit Sitz in Bonn. Seitdem ist er alleiniger
Vorstand einer erfolgreichen unabhingi-
gen Vermdgensberatungsgesellschaft.

Helmut Maier

Partner und Wegbegleiter. Dic FORUM-
FINANZ AG versteht sich als Partner und
Wegbegleiter ihrer Vertriebspartner und
Kunden. Die Vertriebspartner als Vermo-
gensberater entwickeln fiir die Kunden —
unter Berticksichtigung derer individuellen
Lebenssituation und in enger Abstimmung
mit deren Wiinschen und Zielen — ganz-
heitliche Losungsansitze fiir die Absiche-
rung und Anlage des Vermdgens. Das Bera-
tungskonzept wird, falls erforderlich, auch
mit Unterstiitzung von Steuerberatern oder
Rechtsanwilten umgesetzt. Die Ganzheit-
lichkeit der Beratung ist wichtig, weil die
Grenzen zwischen privatem und betriebli-
chem Geschift, zwischen klassischer Ver-
mogensberatung und modernem Invest-
mentbanking, zwischen Unternehmens-
und Privatsphire des Kunden oft flieffend
sind. ,Durch die Verbindung von Erfah-
rung und Innovation ist es unseren Ver-
triebspartnern méglich, Kunden eine indi-
viduelle, auf Kontinuitit ausgerichtete
Betreuung in Kombination mit dem gesam-
ten Leistungsspektrum des Versicherungs-,
Banken- und Investmentbereichs anbieten
zu kénnen®, erklirt Helmut Maier.

Wichtig ist dem Unternchmen dabei die
Kontinuitit in der Betreuung — sowohl der



Interview mit Alexander Maier,
Unternehmensbereichsleiter
Vertriebsentwicklung

) Was macht FORUMFINANZ AG anders als
die Marktteilnehmer?

Maier ) Entscheidend ist, dass wir uns nicht
als reine Abwicklungsplattform, sondern als
Partner und aktive Férderer unserer Ver-
triebspartner im Geschiftsaufbau verstehen.
Wie der Geschiftsaufbau regional im Detail
ausgestaltet ist, hingt mafigeblich davon ab,
welche Wiinsche und Vorstellungen unser
Vertriebspartner mitbringt bzw. mit uns ver-
wirklichen méchte. Ob der Aufbau eines klei-
neren, schlagfertigen Experten-Teams oder
aber die Entwicklung einer groflen Struktur

Kunden als auch der Vertriebspartner. , Wit
legen grofien Wert darauf, dass wir unseren
Vertriebspartnern und Kunden als lang-
jahrige Gesprichspartner und Wegbeglei-
ter zur Verfiigung stehen. Nur so lisst sich
ein stabiles Vertrauensverhiltnis aufbauen,

mit mehreren Biiros bundesweit. Wir schie-
ben mit Know-how, Erfahrung und vollem
Personaleinsatz mit an und tragen somit zum
Gelingen bei. Wie differenziert die Bediirf-
nisse, wie komplex die an uns gerichteten
Erwartungen auch sein mégen, unsere
Anspriiche an uns selbst steigen mit den
Anforderungen unserer Vertriebspartner. Wir
merken derzeit sehr deutlich, dass wir mit
unseren einzigartigen Konzepten die Nach-
frage am Markt treffen.

) Welches Riistzeug bieten Sie lhren Partnern
hierzu an?

Maier » Mit maf3geschneiderten Vertrags-
gestaltungen, individuellen Ausschreibun-
gen und Investitionskonzepten, kontinuier-
lichen Qualifizierungsmafinahmen, miteiner
offenen Produktarchitektur (Vollsortiment
iiber alle Sparten inkl. Spezial-Losungen) und
modernster Beratungs- und Vergleichssoft-
ware inkl. CRM-System - so unterstiitzen wir
unsere Vertriebspartner bei der Erreichung
ihrer unternehmerischen Zielsetzung. Insbe-
sondere das Thema Kundenzufriedenheit
durch systematische, aber dennoch sehr indi-
viduelle Betreuung liegt uns am Herzen. In
diesem Zusammenhang setzen wir auf

das die notwendige Basis darstellt fiir eine
langfristige erfolgreiche Partnerschaft iiber
Generationen hinweg®, unterstreicht Maier.
So helfen die Bonner Finanzexperten ihren
bundesweit titigen Partnern in allen
notwendigen Punkten (s. Interview mit

Unabhingigkeit

Zu 100 % im Privatbesitz und damit in seinen strategischen Entscheidungen unabhangig von externem Analysten-

oder Markteinfluss.

Partnerschaftlichkeit

Eigentiimerfamilie und Vertriebspartner von FORUMFINANZ AG verfolgen das gleiche Ziel:finanzielle Absicherung
von Risiken, langfristiger Werterhalt und Mehrung desVermogens der Kunden. In hochsten Unternehmensgremien

gestalten Vertriebspartner und Unternehmensleitung gemeinsam die Umsetzung der Unternehmenspolitik.

Kontinuitat

Das Fundament, auf dem die FORUMFINANZ AG steht, ist in der Person des Griinders und Alleinvorstands
Helmut Maier zu sehen, der fast 40 Jahre den Markt der Vermogensberatung in Deutschland maBgeblich mitgestal-
tet hat. Zeitlose Werte wie Unabhingigkeit, Verlasslichkeit, gelebte Selbstverantwortung sowie Freude am Vertrieb

stehen im Mittelpunkt.

Innovation

Die FORUMFINANZ AG ist ein , traditionsreiches* und zugleich ein sehr junges und dynamisches Vertriebsunter-
nehmen. Innovative und zukunftsweisende Lésungen fiir Vertriebspartner und Kunden bilden die treibenden Kréf-

te des Wachstums.
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Losungen, die den Kunden tiberraschen und
begeistern und gleichzeitig den Vermogens-
berater auf der administrativen Seite entlas-
ten. Das Motto heif3t: Mehr Zeit fiir Vertrieb
bei hoher Qualitit im Umgang mit dem
anspruchsvollen Kunden.

) Wer kann Partner von FORUMFINANZ AG
werden?

Maier ) Wir bieten sowohl erfahrenen Pro-
fis als auch Newcomern einen dauerhaften
,Heimathafen“ mitsamt der Karriereper-
spektive unseres Unternehmer-Modells
inklusive der langfristigen Bestindigkeit und
Berechenbarkeit eines griindergefithrten Mit-
telstandunternehmens. Wir entwickeln indi-
viduelle Karrieren in einem immer konzen-
trierter werdenden Marktumfeld. Konkret
gesagt: Angefangen vom reinen Tippgeber-
Vertrag fiir Reprisentanten mit anschlieflen-
der THK-Qualifizierung bis hin zum Gesell-
schafter einer eigenen Vertriebs-GmbH. Alles
ist moglich. Auch der Einstieg als Teilaus-
schliellichkeitsvermittler, oder aber exklusiv
als Finanzberater unter dem Haftungsdach
der Fiirst Fugger Privatbank. Wir schaffen
Losungen fiir alle Menschen, die mit uns
ihren Weg gehen wollen.

Alexander Maier). Hier wird ganz klar, dass

die Menschen dabei das wichtigste Kapi-

tal eines Vertriebsunternehmens sind und
dementsprechend von FORUMFINANZ

AG wertvoll und geschitzt behandelt wer-
den. ,Menschen zu finden, die zum Unter-
nehmen passen, gleiche Ziele verfolgen,
gleiche Werte verkérpern, ist nicht immer
leicht. Wir wollen ein lebendiges Mitei-
nander in unserem Vertrieb. Durch vielfal-
tige Mafinahmen unterstiitzen wir unsere
Vertriebspartner beim Auf- und Ausbau
ihres eigenen Unternehmens®, beschreibt
Helmut Maier die Gewinnungsphilosophie
der FORUMFINANZ AG.

< KONTAKT
FORUMFINANZ AG
Riemenschneiderstr. 10
53175 Bonn

Tel.: +49-(0)228-6292-0
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www.forumfinanz.de
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